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B2B-Onlinereifenhandel trotzt offenbar der
allgemeinen Marktentwicklung

Das Reifengeschéft mit dem Endverbrau-
cher hat zum Anfang dieses Jahres eher
langsam und vor allem erst vergleichswei-
se spét ein wenig an Fahrt aufgenommen,
Entsprechend gering war bis dato die
Nachfrage des Handels bei ihren Lieferan-
ten aufseiten der Industrie: Bis einschliefi-
lich April haben die Reifenvermarkter hier-
zulande beispielsweise elf Prozent weni-
ger Plw-Sommerreifen bei den Herstal-
lern geordert, die ihre Violumina der Euro-
pean Rubber Manufacturers’ Conference
(ERMC) melden. Umgekehrt berichten die
Betreiber von B2B-Plattformen wie Tyre24,
Gettygo oder auch Tyre100 von einem
recht erfolgreichen Start ins Geschafts-
jahr 2013. Wie passt das zusammen?

ine geringere Verbrauchernach-

frage scheint demnach nur ein

Faktor zur Erklarung geringerer

Liefermengen der Industrie zu
sein, Ein anderer dorften die mit Blick auf
das schwache Pkw-Sommerreilengeschaft
22 ohnehin noch recht gut geflilten La-
ger aufseiten des Handels sein. Wer will vor
diesem Hintergrund noch mehr Reifen bei
der Industrie ardern, wenn sich im Falle ei-
nes Falles das jeweils im eiganen Lager ge-
rade fehlende Modell bzw. die vom Kunden
aufl der anderen Seite des Tresens nachge-
fragte GriBe gegebenenfalls Ober eine der
verbreiteten B2B-Plattformen bedarfsge-
recht baziehen l&sst? Zumal anders als im
Winterreifengeschaft, wo der Autofahrer
méglichst von jetzt aul gleich sicher bereift
auf glatter Fahrbahn unterwegs sein will, bei
Sommerreifen eher sellen unmittelbarer
Handlungsbedar! besteht, Insofern sind die
Erfolgsmeldungen der B2B-Markiplatzbe-
treiber durchaus nachwollziehbar,

Zum Jahresstart positive
Tyre24-Geschéfts-
entwicklung

Die Tyre24 GmbH hat von Januar bis April
dieses Jahres nach eigenen Angaben je-
dentalls eine positive Geschiftsentwick-
lung verzeichnen kinnen, Trotz eines allge-
mein rickldufigen Marktes seien mit ihrer
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als 30000 zutriedene
Kunden in Europa spre-
chen fir sich”, meint
Markus MNagel, Ver-
triebsleiter der Tyre24
Group. Dass die Tyre24d
GmbH ihr Servicever-
sprechen emstl nimmt,
zeige sich durch die

:i: Umstruklurlieru.ng und
crae | Biner damit ginharge-
o henden  Verstarkung
—— cmml 985 gesamten \er-
o'~ i) triebsteams. So wurden
. cass | demnach unter ande-
cmrs | @M die jeweiligen In-
om e | nendienstteams, die flr

Warenbeschaffung ohne BZ5-Plattiormen ist im Refferhande] heute kaum
noch denkbar

gleichnamigen B2B-Plattform fir den Rei-
fenhandel neue Bestmarken bei der Anzahl
der Neukunden sowie beim Umsalz erziell
worden, heift es. Alleine mit Blick auf den
deutschen Markt berichtet das Untermeh-
men aus Kaiserslautern von einer Steige-
rung der Anzahl der Meukunden wahrend
der ersten vier Monate 2013 um 55 Prozent
im Vergleich zum selben Zeitraum des Vor-
jahres. Und bezogen auf die Uber die Platt-
form wwwityre24.de verkaufien Reifen wird
der Stlckzahlzuwachs fir den April mit
mehr als 50 Prozent beziffert.

JWir freuen uns, dass wir auch 2013 wei-
ter wirtschaftiich erfolgreich wachsen und
aul dem besten Weg sind, unsere hohen
selbstdefiniertan Zigle zu erreichen. Mit per-
fektern Service geben wir unseren Kunden
das in uns gesetzie Vertrauen zurick, Mehr

die Betreuung der Kun-
den der Tyre2d-Plat-
form auf den einzelnen
Markten verantwoartlich sind, gestarky, damit
selbst zu stark frequentierien Spitzenzeiten
in der Saison immer ausreichend Mitarbei-
ter fiir Fragen zur Vertigung stehen.

Von einem signifikanten Zugewinn®
wihrend der ersten vier Monate 2013
spricht das Unternehmen auch hinsichtlich
der an die Plattiorm angeschlossenen Lie-
feranten: Deren Anzahl soll auropaweit um
mehr als 50 zugelegt haben. Damit verbin-
det Tyre24 zugleich einen Ausbau des (ber
die B2B-Flattform verfligbaren Angeboles,
weil die neu hinzugekommenen Lieferanten
durch teils sehr exklusive Portfolios die Be-
stellbarkeit rarer GriBen und exotischer Rei-
fen-, Felgen- und Zubehdrangebote vergri-
Bern. Alles in allem wird die Zahl der Liefe-
ranten, die ihr Angebot Ober die Tyre24-
Markiplatze in Deutschland, Osterreich,

STEHEN FEST

Typs .BM Multispoke® in 8,0Jx18 Zoll.

GEWINNER VON CAMODO-VERLOSUNG

Das CaMoDo-Friihjahresgewinnspiel ist vorbei und die Gewinner stehen fest. Beim
Reifenservice Frank Kubik (Berlin) kann man sich (ber vier von Keskin Tuning zur
Verfiigung gestellia Alufelgen des Typs KT9 Malik® in 17 Zoll freuen. Und Josef
Schnitzhofer aus Abtenau (Osterraich) wird neuer Besitzer von vier RH-Rédern des
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Frankreich und Polen offerieren, mit mehr als 400 an-
gegeben. Dadurch gebe es insbesondere in Deuisch-
land keinen wesentlichen Bestand mehr, der nicht auf
der Flattform abgebildet wird, sagt Tyre24: Sie spiege-
le den Markt somit also zu fast 100 Prozent wider,
Besonders stolz macht Rolf Beifel, Leiter des Ty-
re24-Lieferantenmanagemants, dass mittlerweile die
Mehrzahl der Lieferanten die kosteniose SOAP-Schnitl-
stelle (die NELIE REIFENZEITUNG berichiete ) nutzt, wo-
mit die Plattiormbetreiber drastisch reduzierte Stornie-
rungsquoten verbinden. Denn dank der Schnittstelle
werden die Bestands- und Auftragsaktualisierungen in
Echtzeit aktualisiert bzw. alle Warenbewegungen ad hoc
mitgeteilt. Fir die angeschlossenen GroBhandler, Her-
steller und Kunden birgt die Tyre24-S0AP-Schnitistel-
le zahlreiche Vorteile, wodurch wir auf unserer Plattform

vovs rionztung 205 N1

wwwlyre24 de eine einmalige Servicequalitit anbieten Polf Beifiel leite: das Lisferantenmanagement bei Tyre24

konnen, die uber eime Reduktion der Uploadzeiten weil
hinausreicht®, so BeiBel,

Verkaute ein Tyre24-Lisferant mit SOAP-Schnittstelle beispiels-
weise einen Reifen (ber einen anderen Vertriehsweg als Tyre24,
werde paraliel der Bestand auf der Plattiorm wwwiyra24.de akiua-
lisiert. ,Die Bestellungen werden sekundengenau vom Lieferanten-
bestand abgezogen und online in Echizeit angezeigt. Dadurch er-
scheint immer der aktuelle Bestand der entsprechenden Lieferan-
len®, wird der als Vorteil des Ganzen hervorgehoben. Abgesehen
won dem bisher schon Erreichten will das Unternehmen auch wei-
terhin in den Aus- und Aufbau seiner Plattiorm investieren: Noch
in digsem Jahr will man etwa den Markteintritt in ltalien und Spa-
nien wagen, um so dem Ziel nahar zu kammen, fldchendeckend
entsprechende Plattformen in ganz Europa anzubieten. Des Wei-
teren kindigt Tyre24 bis Ende des Jahres noch zahireiche weitene
Neuerungen an wie beispielsweise die Einfiihrung eines 30-Kon-
figurators und eine Erweiterung des Produkiportfolios um Ver-
schleiBteile,

das Tyre100-Kunden im Bereich Alufelgen se
Betaversion eines neven Alufelgenkonhgu
stelit. Wie es weiter heifit, werden in Klrze di
SUNV- und Likw-Alufelgen ans Fahrzeug konfig
diese Weise den Handel bei der Vermarkiung
terstiltzen,



