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Nachfrage nach groflen Reifen Ermler setzt auf das Pulverbeschichten als
Pneus weiter ungebrochen Sortiment von Reifen1Plus Alternative zur Lackierung
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Neue Struktur bei Tyre24

Die Reifenplattform Tyre24 ist kiinftig Teil der Branchenplattform Alzura. Mit der neuen Einkaufsplattform
fiir B2B-Kunden will die Saitow AG das Erfolgsrezept aus der Reifenbranche auf andere Bereiche (ibertragen.

ine deutliche Veriinderung gibt es
E bei der B2B-Plattform Tyre24. Der

Online-Marktplatz fiir Reifen,
Felgen, Werkstattzubehdr und Verschleift-
teile kst fortan unter dem Namen Tyre24.
alzura.com Teil der neugeschaffenen
B2B-Plattform Alzura,com,

Alzura.com vereint mehrere Branchen
unter einem Label. Tyre24.alzura.com
deckt dabei die Branche ,Reifen, Felgen
und Verschleifiteile™ ab. Unter carwash.al-
zura werden zudem Losungen fiir Wasch-
strafien bei der Autowische angeboten.
Weitere Branchen sollen laut Saitow AG
folgen, beispielsweise cars.almra (Neu- &
Gebrauchtwagen, Leasingangebate, ete.),
gastro.alzura (Gastronomie- Artikel),
office.alzura (Bliro-Artikel), tools.alzura
(Handwerker- Bedarf), beauty.alzura (Fri-
seur & Kosmetik-Bedarf und flowers.alzu-
ra (Blumen-Bedarf) werden folgen. Bei
allen Branchen wird Alzura.com nie selbst
als Verkiufer titig werden, sondern in der
Vermitilerrolle bleiben. Fiir alle Branchen
wird es weiterhin eine eigene Produktda-
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tenbank geben, die Produkte werden dabei
von den Verkiufern selbst angelegt und
gepilegt. Zudem werden alle Produkte fo-
tografiert und bei Bedarf in 3D visualisiert.

“1 DIE PLATTFORM ALZURA

e B2B-Plattform fiir Reifen, Felgen, Werk-
sattzubahér und Verschieiliteile, Tyre24,
Ist fortan unter dern Namen Tyreld, atzoura,
com in die neugeschaffene branchenspezi-
fische B2B-Plattform Alzura.com integriert.
Mit cler Flattform Alrura.com hat Saltow
eine BXB-Plattform geschaffen, unter der
verschiedene Branchen unter einem Label
eingegliedert sind. Tyre24.alzura.com
deckt dabei die Branche Reifen, Felgen
und VerschleiBseile” ab.

Crnicre- onras

Die Tdee hinter Alzura lisst sich mit einem
Einkaufszentrum vergleichen, in dem es
mehrere Shops fiir verschiedene Branchen
gibt. Das Geschiftsmodell ihnelt Amazon
Business.

Als Vergleich zur Griflenordnung: Im
Jahr 2015 erzielte der Tyre24-Marktplatz
alleine in Deutschland mit insgesamt
4 Produktgruppen etwa 10 Prozent des
Auflenumsatzes (eine Milliarde Euro) des
Amazon-B2C-Marktplatzes in Deutsch-
land, der zu diesem Zeitpunkt mit etwa
100 Produktgruppen am deutschen Markt
vertreten war,

Das Design ist jetzt noch klarer

Im Zuge der Weiterentwicklung wurde
auch das Design von Tyre24 angepasst.
Inshesondere die Startseite glinzt jetzt in
einem neuen Look. Die Seite wurde
optisch noch ansprechender und moder-
ner gestaltet und das neue Logo integriert.
Angepasst wurden auch die Filter-Icons
auf der Reifendetailseite. Der Hindler er-
kennt anhand der leons nun noch deutli-
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cher, welche Leistungen sich dahinter
verbergen und der Lieferant anbietet. An
der Funktionalitit selbst wurde nichts
verdndert, alle bestehenden Funktionen
bleiben weiterhin vorhanden.

Premium-Account bringt Vorteile

Verindert wurde im Zuge der Umstellung
auch die Preisstruktur der Reifenplattform
{siehe Interview). Der bisherige Vollzu-

gang fiir 22 Furo (netto) wurde durch den
neuen Basic-Account ersetzt. Zusitzlich
lkfinnen sich Kunden fiir den Preminm-
Account entscheiden, der fiir 59 Euro
{netto) im Monat noch zusitzliche Leis-
tungen bietet, beispiclsweise den Kiufer-
schuiz, die Multi-User-Lizenz oder
deutlich geringere Auftragsprovisionen
bei den Portalen bei Reifen-vor-Ort und
bei Autoreparaturen.de. Digtrnar Winker |

Bl | DIEWICHTIGSTEN ANDERUNGEN BEI TYRE24

asp: Mit der Einfilhrung von Alzura Sndert sich auch die Preis-
struktur filr m.ﬁilﬂﬂﬂhw

M. Saitow: Preise und Accounts werden dbersichiicher gestaffelr, Ne-
Ben dem kostenkosen Test-Account stehen den Kunden ab safort ein Ba-
sic- und #ln Premim-Account zus Verfligung. Der bisherige Vollzugang
fiir 22 Euso [metto) wird dabei durch den neven Basic-Acoount ersett.
Im Aceount sind die bekannten Funktionen won Tyredd, wie direkie
Bestelimaglichkelt bei mehr aks 2.000 Lleferanten, 30-Konfigurator, Sa-
meDiay- und Expresslieferung und der Beratungsmodus enthalten, Zu-
dem warden den Handlem jewells die Live-Bestande bel den Lieferan:
ten angezeigt. Auflerdem Ist kiinftig im Basic-Account die Profillistung
el Reffen-vor-Ort schon dabei - das war vorher eine kostenpflichtige
Zusatzleistung. Dle Provisionskosten fir Reifen-vor-Ort, Autareparatu-

ren.de und alle anderen Partmersalien liegen kinftlg fix bei 5.9 Prozent,

asp: Was bakommen die Premium-Kunden?

M. Saltow: Fir 50 Euro netto monatlich erhilt der Hindler zusdtzlich zu den Listungen des
Basic-Accounts werters Vortelle, Mit dabel ist edne Multi-User-Lizene, so dass mehnere Mitarbeiter
an ihrem Arbeitsplatz den Account nuteen kinnen, AuBendem bekommen die Hindler durch
mnmmmrﬁeﬂmﬁ:w.mnmlmldnlﬂlhhﬁudnlﬂ:htﬂh-
sehaieben it Auch bei den Provisionskasten haben die Premium-Kunden einen Voreil: Die Auaf-
Wmmmﬂwﬂmmlmwmwummm

und bei Autoreparatunen.de.

asp: Wie funktionbert der KSuferschutz genau?

M. Saitows: Wenn in Handler beisplelsweise einen bestimmten Reifentyp besteilt hat und es
kommt dann versehentlich eine andere Version oder dar Artikel wird nicht geliefiert, dann be-
kpemmit r sein Geld sehr schnell zurickerstattet. Das geht petet schneller und einfacher. Der Hind-
ler kann es ab sofort einfach direkt melden, zuvor musste ef sich mit seinem GroBhandler ausein-
andemsetzen. DarVorgang lauft jetzt dineks Gber die Saitow AG und eine Stomierung entfilit da-

durch

asp: Was hat es mit der Bestpreisgarantie auf sich?

M. Saitow: Wenn der Handler das gleiche Produkt auf sinem anderen Markiplatz ginstiger sieht

und MHMMILMMEMMMQMWMMIH
il uns ein gutes Mittel, umn sichermustellen, dass eln Lisferant uns und damit such unsere Kunden

nicht benachteligt.

asp: Was unterscheidet Alzura von Amazen?

M. Saitow: Wir haben ausschilelich Geschiftakunden im Blick, Alrura ist sine reine B28-Platt-
S, \Wir wollen dars Plastform-Prinzip von Tyre24 auf weitere Branchen aushauen, in denen wis
entsprechendes Poterzial sehen, Immerhin hatsen wir 16 Jahee Erfahrung mit B28-Plattformen ge-
samvmelt. Weiters Branchen werden sulaessive dazukemmean, runbchst weitere Bereiche im Auto-
mative-Bereich wie Gebrauchtwagenhandel, Autowssche oder Leasingangebote. Im Prinzip ist
Alzura eine Shapping-Mall mit vielen Shops filr unterschiedliche Branchen. Fiir alle Branchen gilt
aber unser Pringip, nur als Vermintier aufzutreten und nicht selbst als Verkiufer. Somit sind wir

awch keine direkie Konkurrenz zum Handel. Zudern kinnén
lende Abo-Geschdftskunden beilnehmen. Somit fallen die T

Alzura nur registrierte und bezah-
oriskosten flar die Licferanten/

. Grolhdndler extrem niedrig aus und machen die Plattform fir den Verkauf von Waren im Ver-

ghelch uWetthewerbern hochgradig attraktiv.
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