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ALZURA Tyre24

Neuer Login-Bereich
exklusiv fur Lieferanten
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Verkaufen Sie noch heute
auf ALZURA Tyre24
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Erfolgreich verkaufen auf ALZURA Tyre24
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Neuer Login-Bereich speziell fiir Lieferanten:War die B2B-Plattform
ALZURA Tyre24 bisher schwerpunktmaBig auf Handler ausgelegt, soll der
neue Lieferanten-Bereich diesen jetzt den Verkauf ihrer Produkte liber die
Plattform so einfach wie moglich machen.

m Lieferanten den Verkauf ihrer Produkte so einfach wie
moglich zu gestalten, stellt die B2B-Plattform ALZURA
Tyre24 seit Februar einen neuen, separaten Login-Bereich
zur Verfiigung. Auf supplier.alzura.com finden Lieferanten
viele interessante Informationen rund um das Thema ,eCom-
merce — Verkaufen auf ALZURA Tyre24”, zugeschnitten auf die
Bediirfnisse als Verkdufer. Zudem bekommen Lieferanten auf
~ALZURA Supplier” Antworten auf meistgestellte Fragen und
erhalten wertvolle Tipps rund um den erfolgreichen Vertrieb
und die Vermarktung ihrer Produkte auf der B2B-Plattform.
Der Login-Prozess wurde nicht verdndert, die Lieferanten
konnen sich mit den bekannten Zugangsdaten in dem neuen
Login-Bereich wie gewohnt einloggen. Integriert wurde auf
+ALZURA Supplier” auch ein neues Registrierungsformular.
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Registrieren sich neue Lieferanten iiber das neue Formular,
werden sie automatisch freigeschaltet und kénnen sich direkt
einloggen. Sobald der Lieferant alle fiir den Verkauf wichtigen
Daten vollstandig zur Verfligung gestellt hat, ist dieser auch
berechtigt, seine Ware auf der Plattform zu verkaufen.

,Wir sind standig danach bestrebt, unsere Plattform ALZU-
RA Tyre24 zu verbessern und unseren Kunden ein angenehmes
und benutzerfreundliches Erlebnis auf unserer Website zu
bieten. Bisher war tyre24.alzura.com schwerpunktmaRig auf
Handler ausgelegt. Durch einen neuen Login-Bereich aus-
schlieRlich fiir Lieferanten haben auch unsere Lieferanten
jetzt alles auf einen Blick und erhalten ausschlieRlich Infor-
mationen, die sie betreffen. Damit konnen wir jetzt auf die
Bediirfnisse und Wiinsche von beiden Zielgruppen optimal
eingehen”, erkldrt Michael Saitow, CEO und Griinder der SAI-
TOW AG, Betreiber der B2B-Plattform ALZURA Tyre24.

Die neue Startseite supplier.alzura.com ist fiir das eCom-
merce-Unternehmen aus Kaiserslautern lediglich der erste
Schritt. Die Plattform wird weiter ausgebaut, um Lieferanten
die Moglichkeit zu geben, ihre Produkte auch brancheniiber-
greifend europaweit anzubieten.

Die B2B-Plattform ALZURA Tyre24 bietet Lieferanten im
Automotive-Bereich einen Marktplatz, {iber den diese einfach
und zu attraktiven Verkaufsprovisionen ihre relevante Ziel-
gruppe erreichen und ihren Marktbereich europaweit ohne
Aufwand erweitern konnen. Auf ALZURA Tyre24 wird in den
Segmenten Reifen, Felgen, Kfz-Ersatzteile und Zubehor ein Ab-
bild des automobilen Aftermarkets mit mehr als 22 Mio. Arti-
keln geschaffen. Die B2B-Plattform koppelt 2.000 Lieferanten
mit 40.000 potenziellen Handlerkunden in neun europdischen
Landern und vermittelt so jahrlich ein Handelsvolumen von
ca. 1 Mrd. Euro. Tdglich werden bis zu 100.000 Bestellungen
iiber die Plattform abgewickelt.

Die Registrierung bei ALZURA Tyre24 ist fiir Lieferanten
kostenlos. Auch Investitionskosten fiir das Einstellen der
Waren fallen nicht an. Fiir den Verkauf von Waren zahlt der
Verkdufer abhdngig vom verkauften Artikel (z. B. Reifen,
Felge, Kfz-Teil, Zubehorartikel) entweder eine prozentual zum
Verkaufspreis anfallende oder eine produktabhangige Provisi-
on. Da nur registrierte und zahlende Abo-Geschaftskunden auf
der Plattform einkaufen konnen, fallen die Transaktionskosten
mit einer Auftragsprovision ab 0,9 Prozent fiir die Lieferanten
im Vergleich zu Mitbewerbern niedrig aus und machen die
Plattform fiir den Verkauf von Waren attraktiv. |



